Анкета оценки дистрибьютора АО «НПО «Прибор»
Цель анкеты: комплексная оценка потенциала дистрибьютора для работы с технологическим оборудованием в проектных продажах.
Инструкция: заполните анкету максимально подробно. При необходимости используйте дополнительные листы.
1. Общая информация о компании
1.1 Полное юридическое наименование компании
Ответ: ________________________________________________
1.2 Год основания
Ответ: ________________________________________________
1.3 Форма собственности
Ответ: ________________________________________________
1.4 ИНН / ОГРН
Ответ: ________________________________________________
1.5 Юридический и фактический адрес
Ответ: ________________________________________________
1.6 Регион(ы) присутствия
Ответ: ________________________________________________
1.7 Сайт компании
Ответ: ________________________________________________
1.8 Контактное лицо (ФИО, должность, телефон, e-mail)
Ответ: ________________________________________________
2. Профиль бизнеса и опыт
2.1 Основные направления деятельности
Ответ: ________________________________________________
2.2 Опыт работы с продукцией, производимой АО «НПО «Прибор» (или аналоги) (лет)
Ответ: ________________________________________________
2.3 Ключевые бренды и производители в портфеле аналогичной АО «НПО «Прибор»
Ответ: ________________________________________________

2.4 Доля проектных продаж в общем обороте, %
Ответ: ________________________________________________
2.5 Основные отрасли клиентов и кол-во текущих клиентов 
Ответ: ________________________________________________
2.6 Крупнейшие реализованные проекты за последние 3 года
Ответ: ________________________________________________
3. Проектные продажи и компетенции
3.1 Наличие выделенного проектного отдела (да/нет)
Ответ: ________________________________________________
3.2 Количество сотрудников в проектных продажах
Ответ: ________________________________________________
3.3 Опыт работы с конечными заказчиками / генподрядчиками / проектными компаниями/институтами
Ответ: ________________________________________________
3.4 Опыт участия в тендерах (коммерческие, % выигрыша)
Ответ: ________________________________________________
3.5 Поддержка клиентов на стадиях: проектирование / монтаж / пусконаладка/ обслуживание и ремонт
Ответ: ________________________________________________
4. Техническая экспертиза
4.1 Наличие инженеров / технических специалистов
Ответ: ________________________________________________
4.2 Опыт подбора и расчета оборудования
Ответ: ________________________________________________
4.3 Знание нормативной базы (ГОСТ, ПУЭ, СП, ТР ТС)
Ответ: ________________________________________________
4.4 Возможность проведения шеф-монтажа / ПНР (лицензии)
Ответ: ________________________________________________
4.5 Используемые CAD / расчетные программы
Ответ: ________________________________________________
5. Коммерческие и финансовые показатели
5.1 Годовой оборот компании, руб.
Ответ: ________________________________________________
5.2 Оборот по продукции аналогичной АО «НПО «Прибор», руб.
Ответ: ________________________________________________
5.3 Средний чек проектной сделки
Ответ: ________________________________________________
5.4 Условия отсрочки платежа для клиентов
Ответ: ________________________________________________
5.5 Финансовая устойчивость (краткое описание)
Ответ: ________________________________________________
6. Логистика и склад
6.1 Наличие собственного склада (да/нет)
Ответ: ________________________________________________
6.2 Площадь склада, кв.м
Ответ: ________________________________________________
6.3 Регион складского хранения
Ответ: ________________________________________________
6.4 Возможность хранения проектного оборудования
Ответ: ________________________________________________
6.5 Средние сроки поставки
Ответ: ________________________________________________
7. Маркетинг и продвижение
7.1 Наличие маркетингового отдела
Ответ: ________________________________________________
7.2 Используемые каналы привлечения клиентов
Ответ: ________________________________________________
7.3 Совместные маркетинговые активности с производителями
Ответ: ________________________________________________
7.4 Участие в выставках и отраслевых мероприятиях
Ответ: ________________________________________________
8. IT и CRM
8.1 Используемая CRM-система
Ответ: ________________________________________________
8.2 Ведение воронки проектных продаж
Ответ: ________________________________________________
8.3 Прогнозирование продаж и проектов
Ответ: ________________________________________________
8.4 Интеграция с ERP / 1С
Ответ: ________________________________________________
9. Планы развития и ожидания
9.1 Целевые отрасли и рынки на 2–3 года
Ответ: ________________________________________________
9.2 Планируемый рост проектных продаж
Ответ: ________________________________________________
9.3 Ожидания от сотрудничества с АО «НПО «Прибор»
Ответ: ________________________________________________
9.4 Инвестиции в развитие компетенций
Ответ: ________________________________________________
10. Дополнительная информация
10.1 Конкурентные преимущества компании
Ответ: ________________________________________________
10.2 Причины заинтересованности в партнерстве
Ответ: ________________________________________________
10.3 Комментарии и пожелания
Ответ: ________________________________________________

[bookmark: _GoBack]Дата заполнения: 
Подпись / ФИО ответственного лица: ____________________
